
 
plainpicture 

 

Zur Verstärkung unseres Teams Central Settlement, welches u.a. unseren Lieferanten Finanzdienstleis-

tungen verkauft, suchen wir per sofort eine/n motivierte/n und dynamische/n 

 

Mitarbeiter/in Verkaufsinnendienst und Projekte 

 

 
 

 

Einsteigen – Aufsteigen 

Als InhouseInhouseInhouseInhouse----BankBankBankBank des dezentral organisierten Würth Konzerns erbringt die Würth Finance International B.V.Würth Finance International B.V.Würth Finance International B.V.Würth Finance International B.V. Finanz-

dienstleistungen (Treasury Services, finanzielles Riskmanagement und internationaler Zahlungsverkehr) gegenüber den 

Konzerngesellschaften. 

 

Die Würth-Gruppe ist Weltmarktführer in ihrem Kerngeschäft, dem Handel mit Befestigungs- und Montagematerial. Sie 

besteht aktuell aus rund 400 Gesellschaften in 84 Ländern und beschäftigt rund 58'000 Mitarbeitende. 2009 erzielte 

die Würth-Gruppe einen Umsatz von 7,52 Milliarden Euro. 

 

Würth Finance International B.V., Amsterdam, Küsnacht/Zürich Branch, Claudia Scherrer, Human 

Resources, Seestrasse 39, P.O. Box, 8700 Küsnacht, ZH, Telefon +41 44 913 99 37, Fax +41 44 

913 98 37, jobs@wuerthfinance.net, www.wuerthfinance.net 

Sie verfügen über einen kaufmännischen 

Abschluss und mindestens drei bis fünf Jahre 

Berufserfahrung, vorzugsweise in der Finanz- 

oder Versicherungsbranche sowie erste Erfah-

rungen in Projektmitarbeit. Neben stilsicherem 

Deutsch bringen Sie gute Englisch-Kenntnisse 

in Wort und Schrift mit. Sie sind kunden- und 

dienstleistungsorientiert, arbeiten sehr genau, 

selbstständig und speditiv. Eine rasche Auf-

fassungsgabe, vernetztes Denken und der 

versierte Umgang mit MS Office Produkten 

(SAP-Kenntnisse von Vorteil) runden Ihr Profil 

ab.  

 

Haben wir Ihr Interesse geweckt? Dann freu-

en wir uns auf Ihre vollständigen Bewer-

bungsunterlagen an untenstehende Adresse.  

 

 

Diese interessante und abwechslungsreiche 

Funktion in einem sich stark entwickelnden 

Bereich, beinhaltet folgende Hauptaufgaben: 

 

• Support des Sales im Innendienst (Ver-
tragsadministration, Vorbereiten von Prä-

sentationen, Korrespondenz etc.) 

• Fachabteilungsvertretung in Firmenprojek-
ten 

• Statistische Arbeiten (Wochen-, Monats- 

und Jahresarbeiten) 

• Schriftliche, telefonische Bera-
tung/Unterstützung von Lieferanten und 

Konzerngesellschaften 

• Koordination und Kontakt mit den Kredit-
versicherern  

• Verantwortung für die Weiterentwicklung 

des Supplier Information Systems  

 


