
 
plainpicture 

Zur Verstärkung der Verkaufs- und Kundenbetreuungsaktivitäten in unserem dynamischen Sales-Team 

suchen wir per sofort eine/n motivierte/n und verhandlungsstarke/n   
 

Junior Verkäufer/in 
(Zentralregulierungsdienstleistung) 

 

 

 

 

 

 

 
 

 

Einsteigen – Aufsteigen 

Als InhouseInhouseInhouseInhouse----BankBankBankBank des dezentral organisierten Würth Konzerns erbringt die Würth Finance International B.V.Würth Finance International B.V.Würth Finance International B.V.Würth Finance International B.V. Finanz-

dienstleistungen (Treasury Services, finanzielles Riskmanagement und internationaler Zahlungsverkehr) gegenüber den 

Konzerngesellschaften. 

 

Die Würth-Gruppe ist Weltmarktführer in ihrem Kerngeschäft, dem Handel mit Befestigungs- und Montagematerial. Sie 

besteht aktuell aus rund 400 Gesellschaften in 84 Ländern und beschäftigt rund 58'000 Mitarbeitende. 2009 erzielte 

die Würth-Gruppe einen Umsatz von 7,52 Milliarden Euro. 

 

Würth Finance International B.V., Amsterdam, Küsnacht/Zürich Branch, Claudia Scherrer, Human 

Resources, Seestrasse 39, P.O. Box, 8700 Küsnacht, ZH, Telefon +41 44 913 99 37, Fax +41 44 

913 98 37, jobs@wuerthfinance.net, www.wuerthfinance.net 

Wir wenden uns an eine zielorientierte, 

durchsetzungsstarke und kommunikative Per-

son mit überdurchschnittlicher Leistungsbereit-

schaft. Sie verfügen über eine abgeschlosse-

ne Berufsausbildung (vorzugsweise in der 

Finanz- oder Versicherungsbranche) sowie 

erste Erfahrungen in einer einkaufs- oder ver-

kaufsorientierten Funktion. Neben stilsicherem 

Deutsch bringen Sie gute Englisch-Kenntnisse 

in Wort und Schrift mit. Sie sind sehr kunden- 

und dienstleistungsorientiert und arbeiten sehr 

genau, selbstständig und speditiv. Ein ge-

pflegtes Erscheinungsbild und der versierte 

Umgang mit MS Office Produkten runden Ihr 

Profil ab. 

Wenn Sie sich für diese anspruchsvolle Auf-

gabe in einem erfolgreichen Unternehmen 

interessieren, senden Sie bitte Ihre vollständi-

gen Bewerbungsunterlagen an untenstehende 

Adresse.  

Diese interessante und abwechslungsreiche  

Drehscheibenfunktion zwischen den weltweit 

tätigen Konzerngesellschaften und Lieferan-

ten beinhaltet folgende Hauptaufgaben: 

• Analysieren von potentiellen Marktseg-

menten 

• Erfolgreiches Verkaufen von unseren Fi-

nanzdienstleistungen (Inkasso-

/Delkredereverträgen) 

• Akquisition von Neukunden 

• Pflege und Ausbau des bestehenden Kun-

denstammes, resp. Kundenbeziehungen 

• Proaktive Beratung und Unterstützung der 

Konzern-Einkäufer und Lieferanten 

• Mithilfe beim weiteren Ausbau und konti-

nuierliche Weiterentwicklung des Berei-

ches 

• Reisetätigkeit von 30 bis max. 50% inner-

halb von Europa 

 


